
Die Kernbereiche der Vertriebspolitik 

 

Die Vertriebspolitik ist grundsätzlich für alle Aktivitäten und Maßnahmen zuständig, die 

ein Produkt oder eine Dienstleistung auf dem Weg vom Anbieter zum Kunden begleiten. 

 

Während das Marketing dafür sorgt, dass das Angebot bekannt wird und ein potenzieller 

Kunde davon erfährt, stellt der Vertrieb also sicher, dass das Angebot den Kunden 

erreicht.  

 

Dabei gliedert sich die Vertriebspolitik im Wesentlichen in drei Hauptbereiche: 
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